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LA COMBINACIO DE les paraules can-
cerinegoci al cercador de Google és la
portad’entradaaun caude teoriesdela
conspiracio, estadistiques poc contras-
tadesipagines web de gurus de la pseu-
domedicina. La realitat, pero, és que
darrere de les solucions contra aques-
ta malaltia hi ha una base d’empreses
biotecnologiques que no para de créi-
xer. El tandem universitat-empresa ha
propiciat que cada cop més investiga-
dors facin el salt del laboratorials nego-
cis per convertir la seva recerca en un
producte viable.
En un sector li-
derat per gegants
farmaceutics com
Roche, Novartis o
Celgene també hi

Elmés
habitual ¢s
fer productes

personalitzats — haprojectes encap-
perqué cada  calatsperemprene-
pacient linguj ~ dorscatalansquehi

o busquen el seulloc.
un Ens hem reunit
lractament amb cincd’aquestes
diferent start-ups que han

fet de la lluita con-

tra el cancer el seu
mode de vidaiamb CataloniaBio, la pa-
tronal que les agrupa, per debatre sobre
el futur del sector i el llarg cami que han
de recorrer des que surten del laborato-
ri fins que arriben als pacients. Segons
aquesta associacio, el 38% de les empre-
ses biotecnologiques que hi ha adscrites
tenen alguna relacié amb I'oncologia, i
aquest és'ambit terapeutic mésrellevant
dins lentitat.

De fet, només comencgar, totes tenen
uncomponentcomuicadacop mésestes
enelmondelamedicina:lapersonalitza-
cié. “Es més efectiuidentificar quin paci-
ent respondra a quin farmac que recep-
tar-lo de manera geneérica”, explica Ju-
dit Anido, cofundadora i consellera de-
legada de Mosaic Biomedicals. En el cas
d’aquest spin-off'del Vall d’Hebron Ins-

Emprendre contra el cancer

Cinc empreses expliquen com han f
malaltia el seu model de negoci. El s
pero necessita les grans farmaceutic

titut d’Oncologia —el primer que neix en
aquest centre de recerca-, el seu princi-
pal farmac és 'MSC-1, un anticos que ac-
tua sobre una proteina concreta respon-
sable de la progressio del cancer.

I no és I'inica. ProteoDesign també
desenvolupatractamentsimmunologics
personalitzats a través d’una tecnologia
propia patentada, mentre que Inbiomo-
tion s’ha centrat a desenvolupar un bio-
marcador per predir les metastasis 0ssi-
es. Enelcas d’Ability Pharma -lamés ve-
teranadeles cine, nascudaen el moment
algid delacrisi-, el focus se centraaadmi-
nistrar terapies dirigides perqué respon-
guin a una mutacié especifica.

No obstant aix0, per al fundador d’In-
biomotion, Roger Gomis, aquest model
també requereix que la Seguretat Social
estigui disposada a assumir-ne el cost.
“No hi ha aquesta mentalitat de pagar,
perque tradicionalment la férmula era
donar el farmaci curar-se. Cal canviar el
leitmotiv per entendre que potser cal re-
duir el nombre de pacients que es tracta
icentrar-se enels que sique respondran”,
afirmaaquest professor d’investigacié de
la Institucié Catalana de Recercai Estu-
dis Avangcats (Icrea). “Necessitem unsis-
tema sanitari que aguanti aquestes pro-
postes”, afegeix Anna Portela, cofunda-
dora de Xenopat juntament amb Alber-
to Villanueva i August Vidal.

PERO NO TOTES les start-ups que bus-
quen guanyar la partida al cancer ho fan
desdel’opticadelsfarmacs. Precisament
Xenopatéselfruitdelarecercad’investi-
gadors de I'Institut Catala d’Oncologia
(ICO), I'Institut d’'Investigacié Biomedi-
cade Bellvitge (Idibell) i 'Hospital Uni-
versitari de Bellvitge. Aquesta compa-
nyia, pero, s’hacentraten'univers de ser-
veis que acompanyen la malaltia. El seu
producte consisteixaoferirmodels dera-
tolinsen els quals s’implanta el tumordel
pacient per provar-hilesreaccionsadife-
rents farmacs. “Els oncolegs generen el
seu propi model i hi proven tots els trac-
taments disponibles. Vam arrencar el

2014 amb 3.000 euros i tot just ara co-
mencem a facturar”, explica Portela.

De fet, 'oncologia és un dels exem-
ples que el capital riscesta perdentlapor
alabiotecnologia. En els tiltims anys, el
sector ha vist com els fons d’inversié
s’han deixat seduir pels seus projectes,
sobretot en les fases de financament ini-
cial. Totes cinc empreses han aconseguit
diners de fons locals -la catalana Ysios
Capital és un dels noms més repetits- i
internacionals per contribuir a la viabi-
litat dels seus projectes fins que els in-
gressos no arriben. No obstant, Carles
Domeénech, fundador d’Ability Pharma,
admet que calen més recursos per finan-
car les etapes de creixement d’aquestes
empreses i impulsar la creacié de més
fons de capital risclocal especialitzats en
biotecnologia. En el seu cas,lacompanyia
obrira una ronda d’inversié al setembre
“per obtenir el maxim” de ’assaig clinic

INBIOMOTION

TREBALLA EN UN
BIOMARCADOR
PER PREDIR LES

METASTASIS OSSIES.
FUNDADA PER
INVESTIGADORS

DE L'IRB | L'ICREA.

Roger

Gomis

sobre biomarcadors que ha dut a terme.
Totiaixi,hihaunanecessitat que noobli-
den:'empenta d'una gran firma que as-
sumeixi el desenvolupament finalila co-
mercialitzacid dels seus descobriments.

QUE HI GUANYA, una multinacional
que col-labora amb els petits? “Nosal-
tres som més flexibles i disruptius. Te-
nim més facilitat que una gran empresa

MOSAIC
BIOMEDICALS

DESENVOLUPA
TRACTAMENTS
PERSONALITZATS
CONTRA EL CANCER.
AQUEST 2017 FARA
L'ASSAIG CLINIC DEL
SEU FARMAC. ES EL

PRIMER ‘SPIN-OFF" QUE
NEIX DE L'INSTITUT
D'ONCOLOGIA DE LA

VALL D'HEBRON.

Judit
Anido
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et de la lluita contra aquesta
ctor sedueix el capital risc,
[ues per arribar als pacients

per fer propostes innovadores”, defen-
saJudit Anido, de Mosaic Biomedicals.
Aquest procés fa que algunes d’aquestes
start-ups venguin la llicéncia dels seus
farmacs o tractaments a les grans des-
prés que hagin superat els primers assa-
jos amb bona nota perque siguin elles
les que els facin arribar al mercat.
Elmaigdel’any passat Ability Pharma
javaaconseguir fer aquest pas. Lacompa-
nyia cofundada per Carles Doménech va
signar un acord de llicéncia per més de
17,5 milions d’euros amb la cotitzada
nord-americana SciClone Pharmaceuti-
cals per desenvolupar i comercialitzar el
seu farmac innovador ABTLO812 contra
el cancer de pancrees, endometriipulmé

XENOPAT

MES ENFOCADA
ALS SERVEIS QUE
ALS FARMACS,
OFEREIX MODELS
DE RATOLINS
PER PROVAR
TRACTAMENTS
PERSONALITZATS.
ES UN 'SPIN-OFF’
DE L'ICO.

per al mercat de la Xina i Taiwan. Tam-
bé Mosaic Biomedicals ha venut certs
drets sobre el seu tractament estrella a
labiofarmaceutica nord-americana Cel-
gene i s’ha fusionat amb la canadenca
Northern Biologics per accelerar el pro-
jecte. “Sén empreses que cotitzen a la
borsa i no volen aquest risc, pero estan
disposats acomprarsielsinteressael que
hiha”, explica Gomis.

AQUESTA MATEIXA VIA, pero, també
les exposaal risc que les grans farmaceu-
tiques puguin optar per trencar aquests
acordsquanjanoelsinteressiapostar per
un determinat tractament contrael can-
cer. Es exactament el que li va passar a
Carlos Buesa, conseller delegat d’Oryzon
Genomics, quan aquest juliol el gegant

EL SEU PRIMER
LLICENCIAT E
TRACTAMENT CO
CANCER DE PAN

Carles
Jomenech

suis Roche va anunciar que deixaria de
desenvolupar la seva mol-lecula ORY-
1001 peraltractamentdelaleucémiaial-
tres tipus de cancer. Aquell mateix dia,
Iempresabiotecnologicaamb seu a Cor-
nella de Llobregat es va desplomar a la
borsaivaarribaraperdre un 23% del seu
valor. “Es un sector amb un alt risc, perd
sisomaquiés perqué som uns optimistes
malaltissos”, reconeix Anido.

La majoria d’empreses del ram fan
productes tan universals que han nascut
amb lavistaposadaal’exterior. El cofun-
dador i conseller delegat de ProteoDe-
sign, Miquel Vila-Perelld, explica que el
seuprojecte peravancar en el desenvolu-
pament d’anticossos a mida va néixer a
cavall entre els laboratoris de la Univer-
sitat de Barcelonai els de Princeton. De
fet, tots amaguen un somriure quan en
laconversa hi apareix un temarecurrent
enqualsevol cafe al sector: quina éslaciu-

tatonhad’anarapararl’Agencia Europea
de Medicaments. Per al secretari gene-
ral de CataloniaBio, Melqui Calzado, la
possible arribada de 'TEMA a Barcelona
comaconseqiiénciadel Brexites pot con-
vertir en un “repte
encoratjador” per a

“Fsunsector  un ecosistema que

"o lt rige esreivindica coma
d ?]E “S %’ “puntal” de'econo-
pcr(? ?1 som mia catalana.
aqui es Silicon Valley
pcrqu(} tampoc ha deixat
SOM uns escapar aquest cor-
T rent d’emprene-
oplimistes dors contra el can-
malallissos”,  cer,perd,comentot
diuen el que fa, ’ha multi-

plicat per mil. Labi-

otecnologica Grail
ha aconseguit1.000 milions de dolars en
unasolarondade financament per asso-
lir uns plans gairebé utopics: desenvolu-
par una prova de sang capag de detectar
el cancer en les seves etapes més inicials.
Segons la consultora EvaluatePharma,
aquesta suma ha empes la companyia
amb seu a Boston al podium de les start-
ups amb més muscul financer del sector.
El projecte ha aconseguit resultats espe-
rancadors en alguns experiments sobre
el cancer de fetge, pero els fundadors ja
demanen que s’agafin amb cautela per-
queé no és segur que es puguin aplicar en
tots els tipus de cancer. “Potser no som
Massachusetts, pero estem anant en la
bona direccid i som conscients del que
hem de fer”, afirma Calzado.

Finalment, els beneficis, un concepte
que no és alié als discursos empresarials
i que es repeteix en les consignes
d’aquests emprenedors contrael cancer.
No només per als inversors, sind per ala
societat. “N’hem de generar per als paci-
ents, pero també per a les institucions
amb qui treballem”, raona Roger Gomis,
d’Inbiomotion. Amb aquesta premissa i
sense anuncis revolucionaris, els fruits
dels laboratoris lluiten per sobreviure a
assajos clinics i arribar a acords que els
acostin cadacop mésal’eficaciatotal dels
seus tractaments. —Paula Solanas




