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EL IR POR ELLAS
SU CUENTA PARECEN
LESAYUDAA BUSCAR
CONCILIAR TAMBIEN
TRABAJO BENEFICIOS
Y FAMILIA SOCIALES

» Barcelona Activa, asegura que acaban el plan de
empresaun 49,5% de las mujeres y un 50,50% de
los hombres que acuden a este servicio del Ayun-
tamiento barcelonés. No obstante, algo ocurre
después porque esos porcentajes no se trasladan
alarealidad. Apunta Guernica Facundo, experta
en el temay autora de Ellibro rojo de las mujeres
emprendedoras (Libros de Cabecera), que hay una
brecha enorme entre las personas que acuden a es-
tos servicios para informarse y quienes realmente
acaban poniendo su idea en practica. En el caso de
los hombres, siete de cada diez logran montar una
empresay en el de las mujeres, tan sélo el 30%.

Los expertos coinciden en sefalar que hay varios
motivos que explican ese baile de cifras en el caso
de las mujeres, y que permiten comprender por
qué muchas tiran la toalla por el camino. En primer
lugar, “las mujeres tardamos mds en general en de-

“Tenia claro que queria
seguir en elmundo de la
edicién. Como el sector no
me ofrecia muchas alter-
nativas, vi que aquellaidea
que habia estado un poco
en el aire durante algtin
tiempo tenia posibilidades
de convertirse en realidad”,
explica C&lia Pujals, al frente
de Librooks. Llevaba 12
afios en una editorial en-
cargandose de la edicion de
libros de alta gastronomia;
con la crisis, la empresa hizo
una gran reestructuracion
y Celiaacabé saliendo de
ella. Aquel fue el empujon
definitivo que lallevé a
montar, juntoa Eduard, un
compaiiero de la editorial,
Librooks, una plataforma
de contenidos especiali-
zados einéditos. “Laidea
era aprovechar nuestra
experiencia en el campo
dellibro ilustrado y buscar
temas de innovacion para
editar titulos que respon-
dierana necesidades dela
sociedad”. El primero apare-
cddafinalesenel 2011y
estaba dedicado al vehiculo
eléctrico. Y desde entonces,
han publicado otros cuatro
masy se preparan para
desembarcar en el digital.
“Primero pensamos en
libros que puedan tener
salida porque exista una
necesidad sobre el tema,
entonces vamos a buscar
alosautores mas idéneos
para hacerlos, ala vez que
posibles patrocinadores”.
Celiareconoce que: “El
cambio hasido grandey
complicado. Y requiere
muchisimo esfuerzoy de-
dicacion. Pero resulta muy
gratificante tirar adelante
tu proyecto, ser amo de

tus decisiones, aunque
econémicamente atinno
nos recompense”.
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cidir, porque en comparacién con los hombres, sole-
mos tomar en consideracién muchos mas factores,
y de diversa indole —apunta Facundo-. Mayoritaria-
mente, ellos suelen centrarse ensiel proyectoes o
no viable econémicamente, cuanto pueden invertir
y aguantar hasta que dé rendimiento. Lamujer, en
cambio, sopesa la parte econémica, pero también y
mucho la social y personal”.

En segundo lugar, al parecer las mujeres tienden
a sentir mayor aversion hacia el riesgo que los
hombres. Un dato esclarecedor en este sentido:

el GEM sefiala que en Espafia entre el 2005 y

€l 2008, el volumen de inversion medio que los
emprendedores, tanto hombres como mujeres,
aseguraban haber invertido en su negocio era de
50.000 euros. A lo largo de esos tres afios, unos y
otros declaraban un aumento de ese capital semi-
Ila; sin embargo, a partir del 2008, cuando estalla
la crisis, en el caso de las mujeres esa inversion
inicial baja hasta los 30.000 euros, mientras que
enel de los hombres se incrementa. Para Guernica
Facundo, experta en emprendeduria, eso de-
muestra que “la mujer limita mucho mas el riesgo,
mientras que los hombres tienden a apostar por
sectores de actividad en los que el riesgo es mds
elevadoy estdn dispuestos a dar el salto”.

Clara Arnedo trabaja junto a su hermana Marga
en Coneéixer Ben, una empresa especializada en
turismo cultural. Cuando se embarcé en el proyec-
to, salia de trabajar en una empresa con contrato.
Estuvo un afio preparandose las oposiciones para
guia turistico sin saber si aquella apuesta le saldria
o no bien. “Quizas lo hice en un momento en que
erabastante joveny tienes menos miedo a hacer
estas cosas. El trabajo que tenia no me llenaba lo
suficiente y consideré que tal vez ser auténoma
yemprender este proyecto de rutas culturales se
podia ajustar algo mas a la vida que queria llevar”.

Para Montse Serrano, al frente de una emblematica
libreria barcelonesa desde hace 34 afios, “no puedes
tener miedo al fracaso. Si piensas que te estrellaras,
te frenas. Y no pones en marcha aquello que quieres
porque tienes laexcusa de que te saldrd mal y tienes
miedo. Pero lo importante es intentarlo y si te sale
mal, ;qué? {Pues al menos lo habrés probado!”. El
tercer factor que frena alas mujeres ala horade em-
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“Tenia la sensacion de que
lo que estaba haciendo
estaba demasiado alejado
de las necesidades de la
sociedad. Por eso me decidf
aemprender el proyecto
de Iproteos”, cuenta Teresa
Tarrag6. Después de estu-
diar biologia, bioguimica,
de doctorarse y de hacerun
posdoctorado, consiguié
una plaza de investigador
asociado en el Institut de
Recerca Biomédica de
Barcelona (IRB), para el
desarrollo de farmacos
para tratar patologias del
sistema nervioso, como la
esquizofrenia. “Se trataba
de entender [a enfermedad
desde a ciencia basica,
peroamilo gue meinte-
resaba era hacer algo que
pudiera llegar ala gentey
que generarariqueza para
el pais”. Le estuvo dando
muchas vueltas hasta que
se decidid air a hablar con
Ernest Giralt, al frente del
programa de farmacologia
del IRB. “Después de que
me dijera que contaba con
el apoyo del IRB, decidi
tirarlo hadia delante”. Y asi
fue. Hace un afioy medio
cre6, junto a Giralt, Ipro-
teos, una spin-off del IRB,
ubicada en el Parc Cientific
de Barcelona, que se encar-
gade desarrollar nuevos
tratamientos para enferme-
dades del sistema nervioso
central, como esquizofrenia
oalzheimer. “Transferimos
el conocimiento que esta-
mos generando en el IRB
aun proyecto empresarial.
Hemos pasado de una
investigacion bésica aun
enfoque aplicado”, resume
Teresa.
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